- Instrukcja pracy z programem INSIGNUM
W(OLPORTER Sprzedaz Hurtowa (iHurt)

INFo SA dodatek analizy i raporty

Raporty i analizy w INSIGNUM Hurt

iHurt pozwala na tworzenie szeregu raportow i analiz m.in z wykorzystaniem drzewiastych struktur
klasyfikacji towardw i kontrahentéw. W strukturach tych mozna zapisa¢ dowolng ilo$¢ dowolnie
zbudowanych klasyfikacji (podziatow ze wzgladu na rézne kryteria). W kazdej z klasyfikacji (podziale)
dany towar, kontrahent moze wystepowac tylko raz.
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Analiza sprzedazy wg klasyfikacji

Analiza dostepna z menu gtéwnego iHurt poprzez wybranie ,Zestawienia -> Analizy -> Analiza sprzedazy

wg klasyfikacji”

Dla poszczegdlnych towardw (pozycji asortymentowych) — ilo$¢, wartos¢ sprzedazy w cenach sprzedazy,

wartos¢ sprzedazy w cenach zakupu, marze.

Poszczegdlne pozycje asortymentowe prezentowane sg w uktadzie wykorzystujagcym wybrang

klasyfikacje (grupy, podgrupy).

Parametry analizy - 1. Dane podstawowe

> ,,Raport za okres” — pozwala na ustawienie, za jaki okres bedzie analizowana sprzedaz

> ,,Dokumenty klasyfikowane wg” — ustala czy ustawiony powyzej okres analizy bedzie dotyczyt dat
sprzedazy, czy tez dat wystawienia dokumentéw sprzedazy. Parametr ma znaczenie, gdy wystepuja
dokumenty gdzie data wystawienia rézni sie od daty sprzedazy. Dzieje sie tak np w sytuac;ji
realizowania dostaw dla klienta poprzez wystawianie dok. WZ a potem fakturowania tych dostaw w
ciagu 7 dni. W szczegdlnosci moze zdarzy¢ sie tak, ze data wystawienia jest z wrzesnia a data

sprzedazy z sierpnia.

> ,,Wartosci pozycji raportu” — pozwala na ustalenie, czy
analiza ma pokazac wartosci netto sprzedazy (bez VAT),
czy tez wartosci brutto sprzedazy.

> ,,0pcje - Tylko podsumowania klas” — wtaczenie tego
parametru spowoduje, ze w wynikach analizy ukryte
zostang szczegoty dotyczace poszczegolnych towardow
(ilos¢, wartos¢, marza). Pokazane zostang tylko ogdlne
podsumowania dla klas (grup) towardéw z wybranej
klasyfikaciji.

» ,,0pcje — Uwzgledniaj korekty wartosciowe” — dla
przypomnienia, korekty wartosciowe cen zakupu
stosowane sg wtedy, gdy mamy potrzebe zmieni¢ cene
zakupu a miesigc, w ktérym przyjeliSmy towar jest juz
zamkniety (pod wzgledem ksiegowym). Program nie moze
w takim przypadku zmienia¢ cen zakupu w juz wydanych
WZ-tkach (nie mozna zmienia¢ kosztu uzyskania
przychodu w zamknietym miesigcu). W takim przypadku
program wytwarza, tzw. korekty wartosciowe cen zakupu,
ktére moga, ale nie muszg by¢ uwzgledniane w liczeniu
wysokosci uzyskanej marzy w analizie sprzedazy.

i zy wg klasyfikacji

| 2. Ustawienia dodatkowe I

rRaportzackes——————

Od: |2DDB.DS.D‘I 'I
Do |2DDB.DS.2‘I 'I

Dokumenty kwalifikowane wg————
s daty sprzedazy

= daty wystawienia

=100x]

—Kontrahent

* wizyscy
" detaliczry
= wybrany

“wiybar kontrabienta |

™ grupa kontrahentéw

whieban grupy kontr. |

—wartodci pozycil raportu
% wg cen netho
= wg cen brutto

rOpcie
I~ Tylke podsumowaria klas
¥ Uwzglednia korekty wartofciowe

" wklasie

Wb klazy |

I~ | Paomijaiwybranych

bl klasp towar————————————

Flaza wiybor klasy |

Klasyfikacja: <braks

Kontrahent: <wszyscy kontrahenci>

Informacia zwigzana: <wszystkie:

“wipnik. w formie tabeli |

=3 Wydiuk | | Badalad | [H Zamkni |

» ,,Kontrahent” — parametr ten pozwala na ustalenie zakresu kontrahentdéw, ktérych sprzedaz ma by¢

analizowana
<wszyscy> - sprzedaz dla wszystkich kontrahentow,

<detaliczny> - tylko sprzedaz na paragony i to takie w ktérych nie wybrano kontrahenta,
<wybrany> - pozwala na wskazanie poprzez wybor z listy jednego kontrahenta,
<grupa kontrahentéw> - pozwala na wybranie grupy kontrahentéw z

zastosowaniem symboli kontrahentow (lista wzorcéw na symbole

oddzielana $rednikami)

<w klasie> - pozwala na wybranie grupy kontrahentéw z zastosowaniem

klasyfikacji kontrahentow.
> ,,Wybér klasy towaru” — opcja ta petni podwajna role,

- po pierwsze wskazujac cafqg klasyfikacje (a nie klase w klasyfikacji)
decydujemy o tym jak beda pouktadane wyniki - analizowana bedzie

sprzedaz wszystkich towarow,

- po drugie wskazujac klase a nie catg klasyfikacje ograniczamy analize  ||=-

tylko do towaréw nalezacych do tej klasy

INSIGNUM Sprzedaz Hurtowa — analizy i raporty
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Klasyfikagje

Kampenzaty inw.
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Wipbrana klasa:
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= A
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Mapoje
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Chemia budowlana:
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u_/-- klasyfikacja
obowigzkowa

Xﬂnului | 0K I

Bozwifi/Zwif klage
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Parametry analizy - 2. Ustawienia dodatkowe
Ustawienia te pozwalajg na sporzgdzanie analizy
sprzedazy w rozbiciu na

- przedstawicieli handlowych lub inne typy informacji
powigzanych z dokumentami sprzedazy (dostawcy,
posrednicy),

- $rodki transportu.

Parametry dodatkowe pozwalajg takze na pokazanie w
analizie tylko wartosci w cenach zakupu bez pokazania
wartosci w cenach sprzedazy — zestawienie w wersiji dla
dostawcow, pokazujemy dostawcy jak sprzedawaty sie

jego towary nie pokazujac ile na tej sprzedazy zarobiliSmy.

» ,Analiza sprzedazy wg”
— klasyfikacji — dane beda utozone wg klasyfikacji
— informacji powigzanych — dane beda utozone wg
informacji powigzanych (np. przedstawicieli
handlowych)
— srodkéw transportu — dane bedg utozone wg
srodkéw transportu

» ,,Grupowanie raportu” — ustawienie tego parametru
zalezy od parametru poprzedniego.

» ,,Uklad raportu” — albo wyniki bedg pokazane w
uktadzie

8l Analiza sprzedazy wg klasylikacj

=11

1. Dane podstawowe 2. Ustawienia dodatkowe |

—Analiza sprzedazy wg—————
7 klasyfikacj

% infarmacii 2wigzarych

" radkdw transpartu

—Informacie zwigzane z dokumentem——————
5
i3]

Tvp informacii:
IF'rzedstawiciel handlowy

Informacia:

|<ws2_l,lstkie>

—Grupowanie danych wg————

% infarmac]i ewigzatysh

(= srodkiw transparti

—Srodek ansportu
f+ wzysthie
= wybrany

Wb srodka transportu |

rUkbkad raportu———————————

* iinformacia zwiazana - towar

7 bowar - informacia zwigzana

—Widocznose kolumn
i+ wazystkie
= tylkn ilogoi i ceny zakupu

[~ Pomif sprzedaz nieprzypisang

Klasyfikacja: Asortyment. Asortyment

Kontrahent: <wszpscy kantrahenci>

Infarmacia 2wigzana: <wszystkie:

YWwnik w formie tabeli |

=5 Wydnuk | | Bodalad | (8 Zanikni |

- informacja powigzana (srodek transportu) -> towar (czyli np. jakie towary sprzedawali kolejni PH)
- towar -> informacja powiazana (Srodek transportu) (czyli np. ktérzy PH sprzedawali kolejne towary)

» ,Informacje zwigzane z dokumentem”

-, Typ informacji” — pozwala na wybranie, wg ktoérego typu informacji bedzie robiona analiza

(przedstawicieli handlowych, posrednikow, itp)

— ,Informacja” — dla opcji <wszystkie> - analiza bedzie robiona np. dla wszystkich PH, mozemy takze
wybrac¢ konkretnego PH i analiza bedzie robiona tylko dla sprzedazy przypisanej do niego.

» ,,Pomin sprzedaz nieprzypisang” — parametr ma znaczenie dla analizy robionej z opcja
<wszystkie> ustawiong w poprzednio opisywanym parametrze. Jezeli zostanie ona wigczona, to w
analizie nie bedzie brana pod uwage sprzedaz nie przypisana do zadnego PH (innego typu informaciji

powigzanych).
» ,,Widocznos$é kolumn”

— <wszystkie> - wyniki bedg przedstawiaty warto$¢ sprzedazy w cenach sprzedazy, zakupu, marze
— <tylko ilosci i ceny zakupu> - wyniki bedg przedstawiaty tylko ilosci i warto$¢ sprzedazy w cenach
zakupu (bez pokazania wartosci w cenach sprzedazy i wysokosci marzy).

INSIGNUM Sprzedaz Hurtowa — analizy i raporty
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Wyniki analizy
Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie wydruku, podgladu na ekranie lub w formie tabelarycznej, co
pozwalana eksport do Excel’'a, HTML’a (klawisze Ctrl+g).

Przyktady

Przyktad podstawowy analizy wg klasyfikacji (nie wg PH, Srodkdéw transportu).

Dla poszczegodlnych towardw widoczne sg ilosci, wartos¢ sprzedazy w cenach zakupu, warto$¢

sprzedazy w cenach sprzedazy, marza kwotowa i procentowa (na rysunku niewidoczna).

Towary pouktadane sg wg wskazanej klasyfikacji na zasadzie klasa -> towary w tej klasie.

Kazda klasa jest podsumowana, pokazana jest informacja, jaki udziat procentowy ma sprzedaz danej

klasy w cato$ci analizowanej sprzedazy.

Na koncu analizy sg podsumowania ogolne.

ol x]

|<| < | ﬂ >| >|| %W}ldrukl E jol Szukail &7 [1o0z ~| z;‘:;::zgﬂny =l _wsc:lel

a towardw

Symbol | Towar 1T7.m. |Ilozé |Wart. w c. =zakupu |Wart. w c. sprzedasy|Marza kw. |

—-Chemia budowlana-Cementy

ECEOD4 *Cement portlandszki = dod. E5 kg 314 -g,000 N/ -80,66 /D

BCEOO4 Cement portlandzki z dod. 25 kg szt 112,000 628,19 81z, 02 183,83

ECEOOS Cement portlandzki = dod. 50 kg f=3-14 E7.,.000 481,25 EE9, 18 47,91
1 zen, 52

Udzial %: 37,08 W tym sprzedaf ewidencjonowana mag. : 1 109,44 1 341,18 231,74

-Chenia budowlana-Pianki

EBCEBOOZ *Pianka montazowa "Szybki murarz" S00ml f=3-14 o,000 N/D a,.00 N/D

EBCEBOOZ Pianka montazowa "Szybki murarz" S00ml f=3-14 105,000 783,320 288,00 134,70

ECEOOZ Pianka montazowa "Szybki murarz" 750ml f=3-14 E0,000 13z ,60 EE3, 74 31,14
1 191,74 oo

Udzial %: 48,14 WM tym sprzedas ewidencjonowana madg. - 275,90 1 131,74 Z15,84

Sumaryosnie: Eakup Sprzedas Marza kw.

Sprzedaz zwigzana = dok. mag.: £ 085,34 £ B3E,9Z 447, B8

Sprzedaz nie zwigzana = dok. mag.: /D —-80,66 /D

Sprzedas razem £ 45EF,E6

-

Kl | ’

1z1

Przyktad analizy w wersji ,Tylko podsumowania klas” (szczegoty sprzedazy towardw sg ukryte)
ol x]
|<| 4 | ﬂ >| >|| @\wqu E jo! Szukail & [100% | A ﬁl Drukistiory: v | |SC|e|

wazyztkie 1

dr |Wart. w o. zakupu |Wart. w o. sprzedaszy|Marza kw. IHarza pr.l

owlana-Cenenty

1 zen,52
Udzial %: 37,0E W tym sprzedaz ewidencjonowana madg. - 1 109,44 1 341,18 £31,74 17,28 %
owlana-Pianki
1 191,74
Udzial %: 48,14 W tym sprzedaz ewidencjonowana madg. - 275,90 1 131,74 £15,84 12,11 %
Sumaryoeznie: Zakup Sprzedas Marza kw. Marza pr.
Sprzedaz swigzana =z dok. nag.: £ 085,34 £ B3E,9Z 447 58 17,87
Sprzedaz nie =wiazana =z dok. mag.: N/D -80,66 N/D N/D
Sprzedaz razem £ 48F,E&

zy towarach ewidencjonowanych oznacza sprzedag nie zwigzans = dokumentami magazyhowymi

K| - |>f:J
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Przyktad analizy wg przedstawicieli handlowych. Dane przedstawione sg w uktadzie:

Przedstawiciel handlowy -> towary jakie z jego udziatem zostaty sprzedane.

Dla kazdego kolejnego PH sg pokazane podsumowania ogoélne jego sprzedazy.

: EIE/

|<| <| ﬂ »| »|| @wmruk| El ol Szuka|| &7 [1o0z | A A, z;z:::;gna””ll Gmmel
- El

| Symbol | Towar |7.m. |Ilagé |Wart. w c. zakupu |Wart.. w c. sprzedazyv|Maria k
Przedstawiciel handlowy: Iksinski — TYLEO PH ilbert
—Chemia budowlana-Cementy
ECEOO04 Cement portlandzki =z dod. Z5 kg 13-4 Z1l,000 115,388 151,45 35,
ECEOOE Cement portlandzki =z dod. 50 kg -1 16,000 13z,.00 157,56 25,
309,01
Udzial §: 12,60 W tym sprzedaz ewidencjonowana mag. : 247,86 208,01 5L,
-Chemia budowlana-Pianki
ECEOOZ *Pianka wmontazfowa "Szybki murarz" S00ml Ed-1-3 0,000 N/T 0,00 N
ECEOOZ Pianka montaZowa "Szybki nurarz" 500ml SEL 67,000 4389 8F 650,10 150,
ECEOO3 Pianka montazowa "Szybki murarz" 750ml szt 7.000 68,28 8L, 38 17,
735,46
Udzial §: z3,99 W tym sprzedaz ewidencjonowana mag. : 558,10 735,46 157,
Sumaryczhnie dla informacji zwigzane]: Zakup Sprzedaz Marza k
Sprzedaz zwigzana = dok. mag.: 815,396 1 044,47 ZZg,
Sprzedaz nie zwigzana = dok. mag.: /T 0,00 n
gprredas razem 1 044,47 Iy
Przedstawiciel handlowy: Pofrednictwo handlowe - Jan Howalski - dostawca
—Chemia budowlana-Cementy
ECEOO4 *Cement portlandzki = dod. 25 kg SEL -g,000 /D -80,66 N
ECEOO4 Cement portlandzki z dod. 25 kg szt £1,000 230,96 366,78 7,
ECEOOS Cement portlandzki =z dod. 50 kg 13-4 3,000 26,14 31,00 4,
317,12
Udzial %: 12,93 W tym sprzedas ewidencjonowana mag. - 317,10 397,78 a0,
< I
123
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»Stany magazynu na dzien”
Analiza dostepna z menu gtéwnego iHurt poprzez wybranie:

»Zestawienia -> Magazyn -> Stany i obroty magazynowe” a nastepnie ustawienie parametru

»Rodzaj analizy” na ,Stan magazynu na dzier”

Raport pozwala na uzyskanie petnej informacji o stanach magazynowych towaréw na zadany dzien.
Dzieki opcji ,Wykazujace ruch ...” pozwala ona takze na ,wytapanie” towaréw stabo wydajacych sie w

zadanym okresie.

Parametry analizy:

JRIETE
—wiepdlne parametry—————— | Fodza| analizy
M agazyny —{* Stan magazynu na dzien G
[ ME - Mag. dostaw bezp. oddziaku M fupa cen
[] 010G - Magazpn ghdwny oddziahu 01 Ma dzief: |2DDE.DS.22 'I Hurtowa netto j
[ 0P - Mag. pamochiczy addzizku 01
MG - Magazyn podstawowy —Pokaz towany
LIMGP - Mag. tow. przetem. uszkadz, " wszpstkie {* ostanach nigzerowych o stanach zerowych
[] MSE - Magazyn dostaw bezpodradnich,
v ‘Wiykazujace ruch
G= ID ill [*%] aktualnego stanu w okrezie IBD ill dni
Zazn wszystkie | Oden wszystkie | [V infarmacia o ostathirm wydaniié
Zazn, wg str. firmy | Odwrd zazn, |
R Uk 2amkriste —?gzmm .SZCZEQD,}DWDSC I~ Uwzgledniaj towary bez obrotu
T partie towardw "
oAy & towany [~ Podziat na magazpny
& wszysikie . " tylka podsumowanie ogélne Sortowarnie wg: Is_l,lmbol towary -» magazyn ﬂ
" opakowania
" nie bedace opak. —{" Stany i obroty magazynowe
i klasyfikacia —Raport za okre: Sortavatie wa
Wyt Klzssfikasi | Od: |2006.09.0 7 Dov J2008.08.22 2| | | symbol towan - magazyn =
¢ wpbrany Falkaz toweary
. {* wezystkie " ostanach niezerawych €€ o stanach zerovwych |
“Wubar bowar |
3 ™| Uwwzgledniaj bawany bez abratu [wszustkie bowan w skavmiku]
" grupa towardw - _
— t ) ™| Pokag tylko towany posiadajgce abrdt w podanym okresie
wl I~ | Pokaz szczeqchy obratdw
=5 Whydruk | | Bodalad | (B Zamknij |

»Magazyny” — pozwala na wskazanie magazyndéw, w ktorych bedg analizowane stany magazynowe.
,» Towary” — pozwala na ustalenie zakresu towaroéw (asortymentu), jaki ma by¢ analizowany. Wyboru

dokonujemy z zastosowaniem nastepujacych opciji:
<wszystkie> - analizowane beda wszystkie towary,
<opakowania> - analizowane beda tylko towary
oznaczone jako opakowania,

<nie bedgce opak.> - analizowane beda wszystkie towary

nie oznaczone jako opakowania,

<klasyfikacja> - pozwala na wybranie grupy towaréw
poprzez wskazanie klasy z klasyfikaciji,

<wybrany> - pozwala na wskazanie jednego towaru,
ktérego zapas magazynowy bedzie analizowany,
<grupa towaréw> - pozwala na wybranie grupy towaréw
poprzez zastosowanie wzorcow na symbol lub nazwe
towaru. Na rysunku obok pokazany jest przyktad
zastosowania wzorcéw na nazwy do wybrania grupy
towardéw do analizy zapasu magazynowego - wszystkie
towary, ktére w swojej nazwie maijg fraze ,ptytki” lub

_ioix
—Edycia listy towardws
Tup filkru: I Mazwa - I
Filt: [#plytki%, %pianka% dp_'-|| st |
—Towarny
Symbol Nazwa towaru | PEWIL =
g Fianka montazowa "Szybki murarz" 250
BCROD2 Fiarka montazowa 'S zpbki rmurarz" S00m]
BCRODZ Fiarka montazowa S zpbki murarz" 750l
BFFOO Phytki podrogowe "LAGUMA" 26225 - jasna zi...
BPFODZ Phytki podbogowe "LAGUMA" 25525 - ciemna ... i
BPFOD3 Phytki podbogowe "LAGUNA" 25525 - misbiesk. ..
BPPOD4 Phytki podrogawe "LAGUNA" 25525 - szara fa...
BPPODS Phytki podrogawe "LAGLUNA" 30530 - bezowe
X Anulug | W OK | ‘

~pianka”.

»Na dzien” — pozwala na ustalenie na jaki dziefh bedzie robiona analiza stanéw magazynowych —
domyslnie podpowiadany jest dzieh biezacy ale jest mozliwa do wykonania analiza na dowolny dzieh w

przeszitosci.

»Grupa cen” — pozwala na wybranie grupy cen sprzedazy (cennika), wg ktérego dodatkowo bedzie
pokazana warto$¢ zapasu magazynowego (dodatkowo oprécz wartosci zapasu w cenach

ewidencyjnych).

,,Pokaz towary” — pozwala na ustalenie zakresu pokazywanych wynikow.
<wszystkie> — pokazane bedg wszystkie towary, te o niezerowym stanie magazynowym oraz te, kérych

stan magazynowy jest zero.

<o stanach niezerowych> — pokazane beda tylko towary o niezerowym stanie magazynowym,
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<o stanach zerowych> — pokazane beda tylko towary, ktérych nie ma w analizowanych magazynach,
doktadnie rzecz biorgc kiedys$ byty, ale na zakonczenie analizowanego dnia ich nie byto.

UWAGA - bez witagczenia opcji ,Uwzgledniaj towary bez obrotu” nie bedg pokazane towary, ktérych co
prawda nie ma w analizowanych magazynach ale nigdy ich tam nie byto (nie miaty obrotu na tych
magazynach).

»Wykazujace ruch <=[ ] % aktualnego stanu magazynowego w okresie [ ] dni”

Ta dodatkowa opcja ta pozwala na ,wytapanie” towaréw o matych lub zerowych wydaniach w ustalonym
okresie.

Wykazujgce ruch <= 0 % aktualnego stanu magazynowego w okresie 30 dni”— pozwala na wyfapanie
towarow, ktore w okresie 30 dni nie miaty w ogole wydan.

<Wykazujgce ruch <= 10 % aktualnego stanu magazynowego w okresie 30 dni” — pozwala na wytapanie
towaréw, ktorych ilos¢ wydan w okresie 30 dni byta mniejsza lub réwna 10% stanu magazynowego.

Np. jezeli stan magazynowy danego towaru jest 100 sztuk, to jezeli miat 15 sztuk wydan w okresie 30 dni
— nie pokaze sie, jezeli miatby natomiast tylko 10 sztuk wydan — pokaze sie, gdyz wtedy ilos¢ wydan
stanowi doktadnie 10% stanu magazynowego i warunek zostanie spetniony.

»Informacja o ostatnim wydaniu” — opcja aktywna tylko przy wigczonej opcji ,Wykazujace ruch...”

Jej wigczenie powoduje pokazanie na wydruku dodatkowej informaciji o ilosci dni jak uptyneta od
ostatniego wydania towaru. Moze mie¢ bowiem znaczenie czy ostatnie wydanie towaru byto 31 dni temu,
czy 150 dni temu.

§l Analizy magazynowe towardw = |EI|_|
. - - Druku stron
|4| <| #| >| >|| é\‘\u’ydrukl ﬂ| o Szuka|| & [100% -y istany: v | I wiviscie
3 wszystkie 1
[owar (y): <wszystkies
fakres towardw: towary o stanach niezerowych wykazujace ruch <= 0,00 % aktualnego stamu w okresie 30 dni
fybrana cena sprzedazy: Hurtowa netto
| Symbol towaru | Hazwa towaru | Jedn. | PEWLTT | Ilasé ni od ost. |C§na zak. |Wartosd towaru|Wybr. cenal
| | | miary | | towaru | wydania | ETTO |w cenie zmakupu| sprzed |
| | | | | I | sl waz. | | $r. waz. |
IECEOOL |Pianka montazowa "Szybki murarz" | szt | | 10,000] 5,601 55,38 F.001
| |250ml 1 | | | | | |
|EPPO04 |Pivtki podtogowe "LAGUNA" Z5xZ5 -| m? | | 1,zk0] 1z,301 15,381 15,451
| |szara fantazja | | | | | | |
IEPPOOE |Piytki podiogowe "LAGUNA" 30x30 -] n? | | 0,908 15,75] 14,18 19,45]
| Iparkiet jasny | | | | | |
|ESDO0L |8krzydlo drzwiowe "CLASSIC" 20 | szt | | Z,000 z37,.00] 474 00 Z96, 25|
KT _ | E

1z1

»,Poziom szczegéfowosci”
<partie towaréw> - pokazany bedzie stan magazynowy towaréw oraz dodatkowo informacja, z jakich
partii (dostaw) sie ten stan sktada

§l Analizy magazynowe towardw = |EI|_|
. - . Drrukuj strar
I4| 4 | #l }l }Il =] Wydrukl nl p Szuka|| A I'IDDX 'l A 1&-/. I ? —I _l,l|sc:|e
wazystkie 5

| Symbol towaru | Hazwa towaru | Jedn. | PEWLiT | Ilase | Ilogé |Cena zak. |[Wartofé towarul|Wybr. cens
| | | miary | | towaru | zarezerw. | HNETTO lw cenie zakupul| sprzed J
| | | | | | | $r. waz. | | Sr. waz.

|Magazyn | Hr przyjecia | Data | | Ilasé | Ilogé |Cena zak. |[Wartofé partii|Wybr. cens

| | I przyigeia | | w partii | marezerw. | NETTO |t cenie zakupu| sprzed
|BAMOOL |Gwogdesie budowlane 3x55 | kg | | 2L, EL0| Z5,8E50] 4, 58] 280,11] 7,77

| MG | PE E/MGSEZ00E | ZO0E.08.Z2Z | | 0,080] 0,080] 4,861 0,231 7.

| MG | PEF 1/MG/Z00& | 2006_0E_17 | | 13,200 13, 800] 4, EE| 90,29] 7,77

| MG | PE 4/MG/Z006 | 2006.04._05 | | &5, 700 &,000] 4, 58] 299 ,59] 7,77
|ECEOOL |Pianka montagowa "Szybki murarz" | SEL | | 10,0001 10,0001 L, E0] EE,38] 7,00
| |250ml | | | | | | |

| MG | DPEF E/MG/Z004 | 2004._11.11 | | 4,.000] 4, ,000] E, 571 ZE,Z8] 7.,0C

| MG | PZ 3I/MGSEZO00E | EOOE.1Z.0& | | £, 0001 E,000] E,E3] 28,131 7,00

| MG | PE 4/MG/Z006 | 2006.04._05 | | 1,000] 1,000] E.E7] E.E7| 7,00
. —_ —_ —_ —_ —_ —_ -
1 | Ll_l

125

<towary> - pokazany bedzie stan magazynowy towaréw
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_|. 0/
. - = - Diruikeusj st
Ml ] |ﬂ )l M| & windiuk El £ Szuka|| a I‘IDD/° 'l A & W:;y;llj:zny —I Wyiicie |
wyprana Cerna SprZedazZyl HUrtowa netTo
| Symwbol towaru | Nazwa towaru | Jedn. | TEWLT | Ilasé I Ilosé |Cena zak. |Wartosé towaru|Wybr. cena_l
| | | miary | | towaru | zarezerw. | NETTO |w cenie zakupul| sprzed
| | | | | 1 | £r. waz. | | 2r. waz
|BEAMOOL |Gwozdzie budowlane 3x55 | kg | | 25,5501 25,850 4,56] 290,11 7,77
|BCEOOL |Pianka montazowa "Szybki murarz" | szt | | 10,0001 10,000 5,801 55,28 7,00
| |250m] | | | | | | | -
oo S mn i 1 rrran Alrrron evan Ny > 20
1z2
<tylko podsumowanie ogoélne> - pokazana zostanie tylko ogélna wartos$¢ zapasu magazynowego
»~Uwzgledniaj towary bez obrotu” — jezeli opcja nie jest wiaczona, to pomimo ustawienia ,Pokaz
towary” na <wszystkie> lub <o stanach zerowych> — nie bedg pokazane towary, ktérych nigdy nie byto
w analizowanych magazynach (nie miaty obrotu na tych magazynach).
,,Podziaf na magazyny”
— jezeli opcja nie jest wigczona, to pomimo prowadzenia analizy w kilku magazynach pokazany jest
sumaryczny stan towaru w analizowanych magazynach.
— jezeli opcja jest wtaczona, to oprécz pokazania ogolnego stanu magazynowego (we wszystkich
analizowanych magazynach) pokazana jest takze informacja o stanie magazynowym w poszczegoélnych
analizowanych magazynach.
ol x]
. - " . Druku st
Kl ﬂ V| & ] El O saks| & 1002 A B W:;y;‘t';::y [~ |sc:|e|
| syabel tovarw | Nazva tovaru | gean. | ;12{1;;'""I""EI;;;""T'Q1;;;'"'IE;;;';;JZTn};;;;;;';;;;;;Ix};;;";;;;ﬁ_.
| | | miary | towaru | zarezerw. | NETTO |w cenie zakupu| sprzed |
| | | | | | sr. waz. | | fr. waz. |
BAMOOL  |Guofdzie budovlane 3x55 | kg | | los,ssol  zs,esel 4,561 s1,e10 747
Ila magazynu 01MP 1,000 4,58
Dla magazynu MG 85,880 390,11
DIla magazyia MNGP 12,000 25,564

»,Sortowanie wg”

<symbol towaru -> magazyn> - towary bedg pouktadane wg symboli, dla wigczonej opciji ,Podziat na
magazyny” pokazany bedzie stan ogolny towaru i dodatkowo stan na poszczegdlnych analizowanych

magazynach.

< magazyn -> symbol towaru> - pokazane bedg najpierw towary na pierwszym z analizowanych
magazynow (pouktadane wg symbolu), potem na drugim magazynie, itd.

& Wydiuk

I<|<|ﬂ )l)l

p Szukail

ol

s'|1DD°/° v[ A

;IEI_I

Drrukeuj strony: _I Whicie |

wazpstkie 2
Tybhrana cewna sprzedazy: Hurtowa netto
| Sywmbol towaru | Nazwa towaru | Jedn. | Magazyn | Tloscé | Ilosé |Cena zak. |Wartofé towaru|Wybr. censJ
| | | miary | | towaru | marezerw. | HETTO |w cenie zakupul| sprzed
| | | | | 1 | £r. waz. | | £r. waz
|BAMOOL |Guofdzie budowlane 3x55 | kg | O1MP | 1,000] £5,850] 4,561 EIR-1-g 7,47
|BCEOOE |Pianka montazowa "Szybki murarz" | szt | 01MP | 1,.000] 4, .000] 746 74| 8,2z
|BPPOOE |Piytki podiogowe "LAGUNA" ZExEEL —| wZ | 01MP | z,000] 0,000] 12,46 24,33 154!
| SNEDO2 |Napdi owoc. "Rajski" 11 - jabiko | szt | 01MP | 2,000] 0,000] 1,35] 4, 0E] 1,80
|BAMOOL |Gurofdzie budowlane 2xES | kg | e | 85,550 z5,850] 4,56 290,11 7,47
|ECEOOL |Pianka montafowa "Szybki murarz" | sEh | G | 10,0001 10,0001 5,601 55,981 7,00
|BCEOOE | Pianka montazowa "Szybki murarz" | szt | MG | 7.000] 4,000] 7,46 EZ, 22| 8,2z
|BCBOO4 |Cement portlandzki z dod. 25 kg | szt | MG | 15,0001 4,000 5,471 22,211 7,1¢
|BCEOOE | Cement: port,landzk:l. = dod. B0 kg | szt | MG | 13,000 §,000] g,45] 110,49 9.,0C
IIBPPDDZ | Pivtki vodiocoowe "LAGUNA" ZExZL —| mi | G | 0.5001 0.0001 1Z .46 1 I B.E31 15.4: 7
4 3

1z2

Wyniki analizy

Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.

Wyniki przedstawiajg: symbol i nazwe towaru, jednostke ewidencyjng, ilos¢ towaru, cene ewidencyjng
(Srednig cene ewidencyjng jezeli zapas pochodzi z wielu dostaw), wartos¢ zapasu w cenach
ewidencyjnych (zakupu) oraz warto$¢ w wybranej cenie sprzedazy (cenniku).

INSIGNUM Sprzedaz Hurtowa — analizy i raporty
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»Stany i obroty magazynowe”

Analiza dostepna z menu gtéwnego iHurt poprzez wybranie:

»Zestawienia -> Magazyn -> Stany i obroty magazynowe” a nastepnie ustawienie parametru
»Rodzaj analizy” na ,Stany i obroty magazynowe”

Raport pozwala na uzyskanie petnej informacji o stanach magazynowych towaréw na zadany dzieh.

Parametry analizy:
Parametry ,,Magazyny” oraz ,,Towary” sa wspolne dla obu analiz ,Stany magazynowe na dzien” oraz
~otany i obroty magazynowe” i zostaty opisane w parametrach pierwszej z nich.

»Raport za okres” — pozwala na ustalenie, jaki okres obrotéw magazynowych ma by¢ analizowany.

Parametry ,,Pokaz towary”, ,,Sortowanie wg”, ,,Uwzgledniaj towary bez obrotu” —dziatajg
analogicznie jak w ,Stan magazynu na dzien”.

»Pokaz tylko towary posiadajace obrét w podanym okresie” — dla wigczonego parametru w wynikach
analizy pokazywane sg tylko towary, ktére w analizowanym okresie miaty wydania lub przyjecia (ruch
magazynowy). Towary, ktére sg nawet na stanie, ale ktére nie miaty ruchu nie zostang pokazane.

,,Pokaz szczegbly obrotow” — dla wtgczonego parametru w wynikach analizy pokazana jest informacja
o dokumentach magazynowych tworzacych ruch towaru (przyktad na rysunku ponizej), dla wytaczonego
parametru w wynikach analizy jest tylko sumaryczna informacja o przyjeciach i wydaniach w
analizowanym okresie.

Wyniki analizy
e s . . . . ) . . .
Ponizej przyktad dla wigczonej opciji ,Pokaz szczegdty obrotéw”. Dla kazdego towaru przedstawiona jest
Sl Stany i obroty magazynowe - |EI|1|
X - — A Dok strory: w |
|<| <| #l AN §Wydruk| Hl yol Szuka|| & [100% -1 & 100'/.| " [ 1> wiscie
na koniec okresu: 0,200 0,000 d
Wartofé na koniec:
EPPOO7T Piytki podiogowe "LAGUNA" 20x320 - parkiet ciemny |mZ |
joled Wz 16/MG/2006 Z00&6. 0816 EE/EZ00G/RPE 1z,000 15,75
joled Wz 12/MG/2006 Z00E.08_23 z,000 15,75
joled WZF 40/MG/Z006 Z006.09.11 EZ/EZ00G/RPE 2,000 15,75
joled Wz NESL19/MG/EZ006 Z006.09.11 2,000 N.ZATW. 15,75
(e WZ N2/119/MG/Z008 Z00&.09.11 Z,450 M. ZATW. 15,75
Ilasgé: W tym =arezerwowana: Przyjgto sztuk: 0,000 Wartosd przyied:
na poczatek okresu: 43,850 1z,000 Wydano sztuk: 17,000 Wartosd wydan:
na koniec okresu: 31,850 16,480
Wartofé na koniec: vI
Kl I o]

1z2
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Premie przedstawicieli handlowych

Analiza dostepna z menu gtéwnego iHurt poprzez wybranie ,Zestawienia -> Premie przedstawicieli
handlowych”
Analiza pozwala na wyliczanie premii dla przedstawicieli handlowych lub innych typéw os6b powigzanych
z dokumentami.
Generalnie rzecz ujmujac iHurt pozwala dla danego przedstawiciela handlowego (ew. osoby powigzanej
innego typu) na naliczenie premii uzaleznionej od marzy uzyskanej na sprzedazy do niego
przypisanej.
Premia moze by¢ naliczana:

> ,,wg zaptat” — wyptacamy premie dopiero jak klienci zaptacili,

> ,wg dat wystawiania” — wyptacamy premie od wystawionych faktur.

Jaki procent premii ma by¢ naliczany ustalamy poprzez
» przypisanie w bazie kontrahentéw przedstawicielowi handlowemu odpowiednich wskaznikéw —
wysoko$¢ premii w poszczegolnych progach,
» zapisanie w konfiguracji progéw obrotow lub marzy
» ustalenie sposobu wyznaczania wskaznika premii

Przy liczeniu premii ,wg zaptat” mozna dodatkowo stosowa¢ mechanizm obnizek premii z tytutu
nieterminowych ptatnosci klientéw. "

Progi premii [Z]
Ustalanie parametrow N Flmil  Een2  Eia
Wskazniki poziomu procentowego premii dla PH (progi premii ) = |— |_5,,;,,;, |_E'D,;,
Kazdemu przedstawicielowi handlowemu mozemy w bazie kontrahentéw =l

(lub stowniku pracownikéw) na zaktadce drugiej przypisaé trzy poziomy

wskaznika premiowania — przy progi premii. i Pomaoc | < Anuluj | W OK |
Parametry ten bedziemy dalej oznaczali odpowiednio jako POZ1, POZ2,
POZ3.

Ustawienia parametréw konfiguracyjnych programu majacych wplyw na wyliczanie premii
W konfiguracji KOLHurt w grupie ,PRZEDSTAWICIEL HANDLOWY” ustalamy warto$¢ nastepujacych
parametréw
> ,,Prog obowiazywania Premii 1” — parametr ten bedziemy dalej oznaczali jako PR1.
» ,,Prég obowiazywania Premii 2” — parametr ten bedziemy dalej oznaczali jako PR2.
» ,,Rodzaj progéw obowigzywania premii” — ustalamy czy zapisane progi okreslajg prég obrotéw
(wartosci sprzedazy) PH-owca, czy tez progi marzy kwotowej uzyskanej na tej sprzedazy.
» ,,Sposob liczenia premii PH” — a wiasciwie sposdb wyznaczania wskaznika % premii, jaki ma
by¢ stosowany w liczeniu premii od marzy. Do wyboru sg dwa sposoby:
— jeden wskaznik w zaleznosci od progu
— rézne wskazniki w poszczegolnych progach.

Sposéb wyliczania premii

Uzyte symbole i oznaczenia

POZ1 — wartosc¢ ,Poziom 1” (wskaznika premii) przypisana PH,

POZ2 — wartos¢ ,Poziom 2” (wskaznika premii) przypisana PH,

POZ3 — wartos¢ ,Poziom 3” (wskaznika premii) przypisana PH,

PR1 —wartos¢ parametru z konfiguracji ,Prog obrotéw obowigzywania premii 1”

PR2 — warto$¢ parametru z konfiguracji ,,Prég obrotéw obowigzywania premii 2”

OBR - obroty przynalezne PH-owcowi w analizowanym okresie (warto$¢ sprzedazy netto)

Liczenie premii na zasadzie ,,jeden wskaznik”

W przypadku ,jednego wskaznika” w zaleznosci od jak osiggniete obroty (marza kwotowej) plasujg sie w
ustalonych w konfiguracji progach — ustalany jest jeden wskaznik liczenia premii.

Przyktad:

Progi obrotowe ustawione w konfiguraciji: —PR1-5000, PR1-20000

Poziomy premii przypisane PH-owcowi w bazie kontrahentéw: — POZ1 -4%, POZ2 - 10%

INSIGNUM Sprzedaz Hurtowa — analizy i raporty Strona 10 z 18



Jeden wskaznik
w zaleznosci od wielkosci obrotu.

Poziom % premii
o N N » oo
\

0 5000 10000 15000 20000 25000 30000

Wartos¢ obrotu

Jezeli warto$¢ netto sprzedazy przynalezna przedstawicielowi handlowemu (obrét) bedzie:

» mniejsza lub réwna pierwszemu progowi (<= 5000) — do liczenia zastosowany zostanie wskaznik
rowny POZ1 (4%)

» wieksza od progu drugiego (> 20000) — do liczenia zastosowany zostanie wskaznik réwny POZ2
(10%)

» pomiedzy PR1 a PR2 (od 5000 do 20000) — do liczenia zastosowany zostanie wskaznik
pomiedzy POZ1 a POZ2 (4% i 10%), liniowo zalezny od tego jak obroét plasuje sie pomiedzy
progami.

Dla przyktadu

- jezeli obrot bedzie rowny 10000 — wskaznik bedzie 6%,

- jezeli obrot bedzie rowny 15000 — wskaznik bedzie 8%
UWAGA:
W przypadku zasady ,jednego wskaznika” wykorzystywane sa tylko dwa pierwsze poziomy premii
przypisane PH-owcowi. Parametr POZ3 nie jest wykorzystywany.

Liczenie premii na zasadzie ,,r6zne wskazniki w progach”

Zasada ,r6zne wskazniki w poszczegolnych progach” podobna jest troche do zasad ptacenia PIT.
Na podstawie osiggnietego obrotu program dzieli kwote osiggnietej marzy na , kawatki”
odpowiadajgce poszczegoinym progom obrotu.

Uzyte dodatkowe symbole i oznaczenia

OBR - obroty przynalezne PH w analizowanym okresie (wartos¢ sprzedazy netto)

MAR - kwota marzy ogotem przynalezna PH w analizowanym okresie

MAR1 — kwota marzy przynalezna PH proporcjonalna do obrotéw z pierwszego progu
MAR2 — kwota marzy przynalezna PH proporcjonalna do obrotéw z przedziatu ( PR1, PR2 >
MARS3 — kwota marzy przynalezna PH proporcjonalna do obrotéw powyzej drugiego progu
PR  —{aczna kwota premii PH.

Jezeli OBR<=PR1 (obroty s ponizej pierwszego progu)

MAR1 = MAR

Jezeli OBR > PR1 i OBR<=PR2 (obroty sg pomiedzy pierwszym a drugim progiem)

MAR1 = MAR * (PR1/OBR)

MAR2 = MAR — MAR1

Jezeli OBR > PR2 (obroty sg powyzej drugiego progu)

MAR1 = MAR * (PR1/OBR)

MAR2 = MAR * ((PR2-PR1)/OBR)

MAR3 = MAR — MAR1 — MAR2

Po rozdzieleniu kwoty marzy ,na kawatki” proporcjonalne do progéw premia liczona jest w sposob
nastepujacy: PR = MAR1*POZ1 + MAR2*POZ2 + MAR3*POZ3 - kolejno kazdy kawatek marzy
przemnazany jest przez kolejne poziomy premii (tu wtasnie analogia do PIT)

Przyktad:

Parametry:

Ustalone w konfiguracji progi obrotu: PR1 =30 tys. PR2 = 40 tys.

Przypisane PH poziomy premii: POZ1 =0 (%), POZ2 = 4 (%), POZ3 = 6 (%)

PH wykonat obrét w wysokosci 50 tys.(OBR=50 tys.) wypracowujgc marze 4 tys. (MAR=4 tys.)
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Obliczenie premii:

Obrot uplasowat sie powyzej 2 progu, wiec kwoty marzy odpowiadajace poszczegdinym progom obrotu

beda nastepujace

MAR1 =4 * (3/5) =24 tys.
MAR2 =4 * ((4-3)/5) =0,8tys.
MAR3=4-24-0,8 =0,8tys.

Premia: PR = 0% * 2400 + 4%*800 + 6%*800 = 0 + 32 + 48 = 80 PLN

Naliczanie premii
Po ustaleniu odpowiednich parametréw premie dla PH (lub innych
typdw oséb powigzanych) obliczamy z pomoca analizy dostepnej z
poziomu menu gtéwnego programu ,Zestawienia -> Premie
przedstawicieli handlowych”. Po wywotaniu tej opcji pokaze sie
okienko (formatka) pozwalajaca na ustalenia parametréw analizy.
Ustalamy tutaj

» typ 0sdb powigzanych dla ktérych bedziemy robili analize
(liczyli premie) — domysinie ,Przedstawiciel handlowy”
czy analiza bedzie dla wszystkich, czy dla jednej wybranej
osoby
zakres czasowy analizy — wskazujgc miesigc i rok lub
ustalajac okres od... do...
sposob rozliczania
- ,Wg. zapfat” — stosowany, gdy stosujemy zasade
premiowania tylko od zaptaconych faktur - analizowane
beda zaptaty z zadanego okresu, do nich dociggane
informacje o wartosci odpowiadajacej tym zaptatom obrotu
oraz marzy (zaptata moze by¢ bowiem czesciowa)
- ,Wg. dat wystawienia” — analizowane bedg wszystkie fa
niezaleznie od tego, czy sg zaptacone, czy tez nie.
szczegobtowosé raportu — tylko podsumowania, czy tez dod
dokumentach z jakich liczona jest premia i obroty,

>
>
>

ePremie przedstawicieli handlowy:

Ustawienia

—Dzsoba 2wigzana z dokumenten
Tvp osoby:
|Przedstawiciel handlowy

Oanba:
|<wszyscy>

—Rozliczeni
{* wq zapkat

—Raport 2a okre:

™ raport migsigczny

[eraniee [ oo g [t
Szczegdbowosc
¥ z3okres [~ Szczegdty

Od: |2DD4.D1 .0 "I

Do: | 2005.06.10 7 |

[+ Podsumowania

v Stosuj obnizki marzy

1= Wk

[E Zamkrij |

ktury z analizowanego okresu,

atkowo szczegdtowe informacje o

czy majg by¢ stosowane obnizki marzy zwigzane z nieterminowymi ptatnosciami — ta dodatkowa

opcja opisana jest w dalszej czesci tej instrukcji, ma ona zastosowanie tylko do Irozliczania:

»Wg zapfat”.

Analiza w wersji ,,tylko podsumowania” dla ,,jednego wskaznika w zaleznosci od obrotu” wyglada

jak na rysunku ponizej:

epremie przedstawicieli handlowych

Dirukuj stromy: LI
wezpstkie 1

g ] S

. - - A
|4| 4| #l >|>|| @\wqu Hl psmml A I. : .I. = Am.,l
if zZaplat
a premii: jeden wskagnik % ustalany w zaleinofci od obrotu = zastosowaniem obnizek

I whviscie |
I

|Przedstawiciel handlowy | Obrét netto | Zysk netto | Srednia |Premial Wysockoesé |Wynagrodze] Pazen
| | | | marza % | % | premii | nie | |
= o = = o s = = = o = = Sy rrcrrr +
|Sprzedat nieprzypisana | -8,76l -8,761 | | | 0,001 |
£ 000,00 II prog: Z0 000,00 Prowizja I prog: IT prog: Obrét netto sprzedazy nie zwiaz. = way.: 0,001
- - - - e - - - - - - [, +
|Posrednictwo handlowe - Jan Kowalski - dostawca | 10 1&l,03] £ 304,61] | 3,69 85,001 1 500,001 1 585,00]
L 000,00 IT prog: Z0 000,00 Prowizda I prdg: 2,00 % II préog: 5,00 % Obrdt netto sprzedaZy nie =wiaz. = mag.: 20,15
- - - - e - - - - - - [, ot
| Podrednictwe handlowe - Kazimierz Sobieraj - TYLED | 5 366,54] 1l 0E2,3E2| | 4,02] 41,1l4] 1 z00O,00] 1l 241,14
5 000,00 II prag: 20 000,00 Prowizja I prdg: 4,00 % II prdg: 5,00 % Obrét netto sprzedaiy nie zwiaz. T mag.: o,.001
= o = = N O = = = o = = Sy rcrrr +
|Albert Iksinski — TYLEO PH | 54 521,63 11 EEE, 22| | 0,00 0, 00| 0, 00| 0, 00|
5 000,00 II prag: Z0 000,00 Prowizja I prog: 0,00 % II prdag: 0,00 % Obrdt netto sprzedazzy nie swias. T mag. : 435,00]
- -- - - B e LR - - - -- - - e R i
Kl [
1z1

Widzimy tutaj dla kazdego PH:
wartos¢ sprzedazy netto
wartos¢ uzyskanej marzy

- ,0broét netto”
- ,Zysk netto”

progow
kwote obliczonej premii
wynagrodzenie PH

- ,WysokoS¢ premii”

VYV VVVY

zastosowany wskaznik premii - ,Premia %” — ustalony w zaleznosci od tego jak obrét ma sie do

- ,Wynagrodzenie” — kazdemu PH mozna przypisa¢ w bazie

kontrahentéw ,wynagrodzenie zasadnicze” - zaktadka ,2. Dane handlowe” przycisk ,Okre$l|
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mozliwe typy oséb” pozwalajgcy na ustalenie jakim typem osoby moze by¢ dany kontrahent

(pracownik).

Jest ono pokazywane na zestawieniu.
taczne wynagrodzenie PH - ,Razem”
jakie sg ustalone progi w konfiguracji

VYV VY

jakie sg przypisane wskazniki premii kazdemu PH
jako informacja dodatkowa pokazywana jest wartos¢ obrotu nie powigzana z magazynem —
sprzedaz towardw nie ewidencjonowanych (ustug).

- zasadnicze plus premia,

Analiza w wersji ,,tylko podsumowania” dla ,,r6znych wskaznikéw w progach” wyglada jak na

rysunku ponize;j:

ePremie przedstawicieli handlowych

Dirukouj strony: LI

=lol

0 e e R o 2] -
S Wy = p | 0¥ o 000000 0 A 00z wiszystkie 1 v g
—————————————————————————————————————————— - - -- - - - 1 |
|Pofrednictwo handlowe - Jan Kowalski 10 1el, 03] £ 304,61| | 4,02 7 1l 532,551
£ 000,00 IT prig: Z0 0000 owizja ponizej I progu: 3,00 %, pomigdzy T a IT progiem: 5,00 %, powyze] II progua: |
Obrdt netto sprzedazy nie zwigzanej = magazynem: &
__________________________________________ = - —_ - - - — - - - e N
|Pogrednictwo handlowe - Kazimierz Sokbieraj - TYLEOD | E 366,.54| 1 D2E,32| | 4,07] 41,55 1 zoo,00] 1 Z41,59]
£ 000,00 IT prdg: Z0 000,00 Prowizja ponize] T progu: 4,00 %, pomigdzy I a IT progiem: 5,00 %, powyzej II progu: &,.00 % |
Obrdt netto sprzedazy nie zwigzane] © magazynem: 0,001

Réznica polega na innej prezentacji informacji o wskaznikach premii.

Szczegobly analizy przedstawia rysunek ponizej

epremie przedstawicieli handlowych

I A b

Dirukenyj gtrony: ;I

i [u]

I4| 4 |J Pl Hl %W}ldrukl _l p Szuka|| e T o—— ‘ wivigcie
U - - - [P
faktury | Wartosd brutto |Zaplata w okresie| Udziat | Wartosd netto |  Wartofé netto | Zvsk z FV | Zysk = FV I-
| | | zaplaty %| przyp. na PH | = uwsgl. maplat | przypadajsacy PH | z uwzgl. =maplat |

1 Pofrednictwo handlowe - Jan Kowalski - dostawca
1/2004/RP2 | 485,701 485 ,70] 100,001 401,401 401,401 113,5¢] 115,5¢&]
2 /2004/RPE | 503,401 G035, 40 100,00 655,52 | 655,52 182,451 168,671
3/2004/RPE | 141,251 141,25 100,00 117,42 117,42 43,33 43,33
52004 7RPE | 2 699,911 3 699,91] 100, 00] 1 9z36,.78] 1 93&,78] 337,261 237,261
& /2004 /RP2 | 100,851 100,85] 100,001 23,761 23,761 z3,20] 23,201
/2004 /RS | 59,351 53,35] 100,00 51,931 51,93 13,56 19,56]
02004 7RPE | 13,601 19,60] 100, 00 16,08 1e, 02| E.28] E,28]
4 /2004 RPE | 200,98] 200,98 100, 00] 258,86 2E8 66| &2,61] BE,61]
5/2004/RPS | 440,461 40,46 | 54,53 445,00 z41,85] 115,000 61,69
FZ004/RPS | 3 134 ,45] 3 194 ,45] 100, 00] & B5E2,8E| £ 5Bz ,BE| 700,34 00,341
SEZ004FRPE | 7 9EE,&l| 7 9B, 81| 100, 00] 3 251,86 2 2E1,86] BEZE, TE| BEE, 7E]
AZ004/RP2 | s27,751 BEZ7,75] 100,001 485,55 485,58 1z0,15] 130,15]
Sumarycznie: 17 20%,31 17 603,31 ag, 88 10 382,18 10 181,02 z 369,70 z 304,61
4] I ol

Jest to lista dokumentéw biorgcych udziat w liczeniu premii.

Kolumna ,,Udziat zapfaty %” jest potrzebna z powodu koniecznosci obstugi zaptat czesciowych.
Kolumna ,,Wartos$¢ netto przyp. na PH” jest potrzebna, gdyz faktura moze by¢ wystawiona do wielu WZ

i w kazdej WZ moze byc¢ przypisany inny PH.
Kolumna ,,Zysk z FV z uwzgl. zapfat” —

przedstawia kwote marzy z danej faktury z uwzglednieniem

tego, ze zaptata mogta by¢ czesciowa oraz tego, ze w sprzedazy (na te fakture) mogto uczestniczy¢ wielu

PH.
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Dodatkowe parametry w sposobie liczenia premii PH

1. Od wersji 4.01 premie mozna liczy¢ dla kazdego typu osob zwigzanych, nie tylko dla

~przedstawicieli handlowych”.

ePremie przedstawicieli handlowyc!

2. W liczeniu premii ,wg zapfat” mozna stosowa¢ obnizki Lk anieria
zwiagzane z ew. opéznieniami kontrahentow w ~Ds0ha zwigzana z dokumenten
ptatnosciach. Typ nseby
Aby skorzystaé z tego mechanizmu musimy najpierw (|Przedstawiciel hardlowy
ustali¢ progi obnizek. Mozemy stosowac typy opoznieh: Dsobs
- dzienne (opdznienie o dang liczbe dni w stosunku do [¢vsayscp>
terminu pfatnosci) lub —
P rFaport za okre: Fozliczeni
- procentowe (opo6znienie o zadany procent w stosunku N P
e ] (" raport miesigczny * wg zaphat
ilosci dni na zapfate). . ~|[00s 3] || © wagat wystanienia
Przyktad na rysunku okresla, Zze dla opdznieh | arzec -] x —
- do 7 dni nie bedzie stosowana obnizka & 2mokres IS;C 2o
- od 7 do 13 dni obnizka wyniesie 20%, 20050301 =]
. s y C 0 Ud: | 2005.03.01 ¥ Podsumawania
- od 14 do 29 dni obnizka wyniesie 50%
- powyzej 30 dni obnizka wyniesie 100% (czyli premia w D 2005 03,05 =] Bl e @it e
ogole nie zostanie naliczona).
Stownik progéw obnizek dostepny jest w menu 3wy | ) Podgied | [ Zamkni |
,<Ustawienia” okienka (formatki) ustalania parametrow
analizy ,,Premu? 0sbb zwigzanych z dok. . T — =
Na formatce tej dodatkowo poprzez wigczenie lub e _
wylaczenie parametru ,Stosuj obnizki marzy” decydujemy Doy pr.. | Obrizka(z]  [Topprogu | a| {7 Ereegladai
czy przy liczeniu premii korzystac z obnizek zwigzanych z 20)| Bl 2 Edvhi |
opdznieniami, czy tez nie. 133 nge’w | :
Opcja obnizek nie jest oczywiscie dostepna dla rozliczenia SAL ] Dodai |
~wg dat wystawienia”. | ¥ Usu |
3. Dla raportu (rozliczenia) szczegétowego dla kazdej

analizowanej zapfaty z badanego okresu pokazana jest wysoko$¢ zastosowanej obnizki z tytutu

opdznieh w ptatnosciach.

gPremie przedstawicieli handlowych _ |EI|5|
A .~ - Dirukuj strany: w ...
M|« #l >| ||| & wiydik nl yol Szuka|| a ] A B ; = I whiscie
00000000000 wazystkie 1
Wartosdé brutto |Zaplata w ckresie| Udzial | Wartofé netto | Wartofdé netto | Zysk = FV | Zysk = FV i ;I
| |zaplaty %] przyp. na PH | = uwzgl. zaplat | przypadajacy PH | = uwzgl. =zaplat /| %
lwo handlowe - Jan Fowalski - dostawca
a02,40] 202,401 27,761 L2, 2| z48,69] 122 ,45] Lt
00,92 z00,38] 100,000 ZEg,EE| ZEg,EE| EZ,E1] EZ,
440, 46| 240,46 £4,59] 443,00 zd1,85] 1132,00] g1,
7 925,611 z 925,611 36,511 3 351,360 1 237,281 625,761 231,08
9 470,45 3 770,45 39,81 4 712,04 1 986,48 283,82 410,42
_____________________________________________________________________________________________________________________________ + i
<] I'I_I
1z1

Oproécz pokazania wynikow w formie wydruku lub podgladu wydruku mozna szczegoty analizy

uzyskac¢ w formie tabeli a co za tym idzie. z mozliwoscig wyeksportowania ich do Excel’a.

3l Premie wg informacji zwiazanych typu: Przedstawiciel handlowy

=101x]

—Premie wq informacii 2wigzanych twpu: Przedstawiciel handlowr
Na_zwa in_formac:ii Mumer faktuny Wartoge Zapha_ta w Udziak Wwiartofc netto |Warkose netto | Zysk z PY prayp. |Zypsk z Pz |Obnizka % |Data o F
Zwigzane] brutta okresie zaphaty % |przyp. na ozobe |z uwzgl. zaptat |na osobe uwzgl. zaphat wypztawieni:
Albert lksifiski - TYLEO .. | PG 92/2006/PAR 917 917 100,00 752 7h2 2,96 296 0,00 2006.06.06
Pogrednictwo handlowe... | PV 55/2006/RP3 363 363 100,00 2.98 298 0.70 0.70 0,00 2006.08.16
Pogrednictwo handlowe... | PG 93/2006/FAR 47.34 4734 100,00 38.80 38.80 11.44 11.44 0,00 2006.06.27
Sprzedaz nieprzypizana | PV 47/20068/RP5 16226 100,00 E1.62 133,00 21,97 8.02 494 0,00 2006.08.23 &
Sprzedaz nieprzypizana | PV 50/2006/RPS 295,16 200,00 5061 323,90 16392 50,62 2563 0,00 2006.07.05
Sprzedaz nieprzypizana | PV 58/2006/RPS 726,60 100,00 1376 5595 57 21.97 104,08 1432 0,00 2006.08.16

ol

[H Zamknii |
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Pozostate analizy

»Analiza sprzedazy wg kontrahentow”
Raport pozwalajacy w syntetyczny sposdb spojrze¢ na wartosé sprzedazy dla poszczegdélnych
kontrahentow.
Dla poszczegélnych kontrahentéw — warto$¢ sprzedazy marza kwotowa i procentowa, dodatkowo
wydzielona wartos¢ sprzedazy ustug (towardéw nieewidencjonowanych).
Parametry analizy:
a. analizowany okres,
b. mozliwos¢ ograniczenia analizy sprzedazy tylko do wybranej grupy kontrahentéw m.in.
z zastosowaniem klasyfikacji kontrahentéw lub wzorcéw na symbole kontrahentow,
c. mozliwo$¢ pokazania wartosci sprzedazy bez marzy.
Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.
Kontrahenci mogg by¢ posortowani wg. symbolu lub wartosci obrotéw (najwieksi kontrahenci na
poczatku).
»Analiza sprzedazy wg faktur”
Raport pokazujacy sprzedaz wg kolejnych dokumentéw sprzedazy z mozliwoscig uzyskania
szczegotowosci az do pozycji dokumentow.
Dostepne sposoby grupowania raportu:
- Kontrahent -> Dokumenty, utozone wg daty sprzedazy
- Data sprzedazy -> Dokumenty, utozone wg daty sprzedazy
- Rejestr sprzedazy -> Dokumenty, utozone wg daty sprzedazy
Parametry analizy:
analizowany okres,
wybér sposobu grupowania
wybér poziomu grupowania (czy majg by¢ widoczne pozycje dokumentéw, czy nie)
wybér uktadu raportu (petny/skrocony)
mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do jednego wybranego rejestru sprzedazy
mozliwos¢ ograniczenia analizy sprzedazy tylko do wybranej grupy kontrahentéw m.in.
z zastosowaniem klasyfikacji kontrahentéw lub wzorcéw na symbole kontrahentow,
Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.
»Przestawna analiza sprzedazy”
Uniwersalna analiza, ktéra dzieki szeregu parametrom pozwala na uzyskanie mniej lub bardziej
szczegotowych analiz sprzedazy w dowolnym uktadzie bedgacym kombinacjg trzech parametrow:
.kontrahent”, towar”, ,podokres” (z mozliwoscig wyboru miesigce/kwartaty/lata).
Miedzy innymi mozliwe sg do uzyskania ukfady:
a. ’kontrahent -> towar -> podokres” — czyli ,kto jakie towary kupuje” (dodatkowo w jakich
okresach)
b. “towar -> kontrahent ” (podokres wytaczony) — czyli ,jak sprzedawaly sie towary i kto je
kupowat”
Dzieki mozliwosci pozostawienia wigczonego tylko jednego parametru przestawna analiza
sprzedazy pozwala na uzyskanie wynikéw podobnych do:
»<Analizy sprzedazy wg klasyfikacji” — wigczony tylko ,towar”
+Analizy sprzedazy wg kontrahentéw” — wigczony tylko ,kontrahent”
Parametry analizy:
a. analizowany okres,
b. mozliwosé ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy kontrahentéw, m.in.
z zastosowaniem klasyfikacji kontrahentéw lub wzorcéw na symbole kontrahentow,
c. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy towaréw, m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji lub wzorcéw na symbole towaréw,
d. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych rejestréw sprzedazy,
e. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do typéw dokumentow sprzedazy — faktura, korekta,
paragon, zwrot, itd.
f.  wybor kolejnosci i sposobu grupowania
g. mozliwos¢ pokazania analizy z marzami lub bez marz.
Wyniki analizy mozna uzyskac w formie podgladu lub wydruku.
»Analiza sprzedazy wg marz”
Analiza dokumentoéw sprzedazy pozwalajgca np. wychwyci¢ transakcje nie spetniajgce zadanych
kryteriow marzowych (kwotowo lub procentowo).
Parametry analizy:
a. analizowany okres,
b. parametry marzowe — kwotowe i/lub procentowe
c. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy kontrahentéw, m.in. z
zastosowaniem klasyfikacji kontrahentéw lub wzorcow na symbole kontrahentow,

~0 Q0T
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d. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej osoby powigzanej (przedstawiciela
handlowego, posrednika)
e. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranego uzytkownika (wystawcy dokumentu)
f.  mozliwo$¢ wyboru rodzaju oraz sposobu sortowania — wg marzy kwotowej lub procentowe;j,
rosngco lub malejaco
Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.
,Dokumenty sprzedazy wg form ptatnosci”
Raport ten pozwala na uzyskanie listy dokumentéw sprzedazy wystawionych w zadanym okresie. Lista
przedstawia typ i numer faktury, date wystawienia, dane kontrahenta, warto$¢ netto i brutto faktury oraz
kwote pozostatg do zaptaty.
Dokumenty grupowane sg wg klucza ,Forma ptatnosci -> Rejestr sprzedazy -> Data wystawienia.
Raport oferuje podsumowania dla kazdego rejestru i kazdej formy ptatnosci.
Parametry analizy:
a. analizowany okres,
b. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych form ptatnosci,
c. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do jednego wybranego rejestru sprzedazy,
d. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych uzytkownikéw, wystawcow dokumentow,
e. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych typéw faktur (wszystkie, bez korekt, tylko
korekty),
f.  wybdr analizowanych statusow rozliczenia faktur - wszystkie, tylko nierozliczone
(niezaptacone), tylko rozliczone (zaptacone w petni),
g. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych typow faktur (wszystkie, bez korekt, tylko
korekty),
h. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej osoby powigzanej (przedstawiciela
handlowego, posrednika).
Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.

»Sprzedaz fiskalizowana”
Analizy podsumowujgce sprzedaz fiskalizowang w rozbiciu na stanowiska fiskalne, typy sprzedazy, formy
ptatnosci
Parametry analizy:
a. raportowany okres,
b. mozliwosé ograniczenia analizy tylko do wybranych stanowisk fiskalnych,
c. uktad raportu, do wyboru
- stanowisko fiskalne -> stawki VAT
- uzytkownik -> forma ptatnosci
- typ dokumentu sprzedazy -> stanowisko fiskalne
d. mozliwo$¢ ograniczenia analizy tylko do jednego wybranego rejestru sprzedazy,
Raport ten pozwala m.in. porownywacé wartosc fiskalizowanej sprzedazy zaewidencjonowanej w KOLHurt
z raportami dobowymi z drukarek fiskalnych.
Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.

Rejestry VAT
Dostepne sg dwa raporty

1. Raport doktadny (z dokumentami)

2. Raport zbiorczy pokazujacy tylko podsumowania poszczegdlnych stawek VAT.
W obu przypadkach wyniki raportu mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.

Analizy dotyczace zamoéwien od odbiorcow

»Analiza poziomu realizacji zaméwien od odbiorcow”
Raport pokazuje, w jakim stopniu realizowane sg zamdwienia odbiorcéw — pokazane jest to poprzez
konfrontacje ilosci towaréw zamawianych i zrealizowanych dostaw oraz warto$ci zamawianych i
zrealizowanych.
Parametry analizy:
1. analizowany okres,
2. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy kontrahentéw, m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji kontrahentéw lub wzorcéw na symbole kontrahentow,
3. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej listy statuséw zamowien (zrealizowane,
czesciowo zrealizowane, itd.)
4. lista magazyndw jakich ma dotyczy¢ analiza,
5. wybdr uktadu i poziomu szczegdtowosci analizy.
Wyniki analizy mozna uzyskac w formie podgladu lub wydruku.
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»Analiza poréwnawcza zaméwien”
Raport pozwala na analizowa¢ dynamike zaméwien poszczegodlnych kontrahentow towardw badajgc i
poréwnujac zamoéwienia w dwu wybranych okresach badanym i porownawczym.
Parametry analizy:
1. okresy - analizowany i poréwnawczy,
2. mozliwos$¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy kontrahentéw, m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji kontrahentéw lub wzorcéw na symbole kontrahentow,
3. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy towaréw, m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji lub wzorcéw na symbole towaréw,
4. mozliwo$c¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej listy statuséw zamowienh (zrealizowane,
czesciowo zrealizowane, w trakcie realizacji, itd.)
5. wybdr rodzaju sortowania oraz poziomu szczegotowosci analizy.
Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.

Dane kontrahentéw

Raport pozwala na uzyskanie
» danych adresowych kontrahentoéw — nazwa i adres kontrahenta, nazwy skréconej, NIP.
» danych kontrahentow dotyczgce ich limitow kredytowych oraz zadtuzen.
Parametry raportu
a. typ raportu — dane adresowe kontrahentéw czy dane zwigzane z limitami i zadtuzeniem
b. mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy kontrahentéw, m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji kontrahentéw lub wzorcéw na symbole kontrahentow,
c. wybér typu wydruku oraz sposobu sortowania.

Pozostate zestawienia dotyczace gospodarki magazynowej

Stany magazynowe wg klasyfikacji

Raport pozwala na uzyskanie podobnego zakresu informacji jak ,Stany magazynowe” z tym, ze towary
utozone sg wg wybranej klasyfikacji towaréw.

Odpowiedni wybrany poziom szczegoétowosci pozwala m.in. na uzyskanie skondensowanej informacji w
postaci tylko podsumowan dla klas towarowych.

Zestawienie dokumentéw magazynowych

Raport pozwala na uzyskanie listy dokumentéw magazynowych wystawionych w zadanym okresie.
Informacja ta obejmuje typ i numer dok. magazynowego, date wystawienia, warto$¢ w cenach zakupu i
sprzedazy, numer faktury zwigzanej z dokumentem, dane kontrahenta.

Parametry analizy:

okres analizy

mozliwos$¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych magazynow,

mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych typéw dokumentéw magazynowych,
ustalenie sposobu sortowania,

Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.

N

Zbiorcze zestawienie dokumentéw magazynowych
Raport pozwala na uzyskanie syntetycznej informacji o wartosci dokumentéw magazynowych
poszczegolnych typow wystawionych w analizowanym okresie. Dodatkowo raport pokazuje ogélng
wartos¢ zapasu magazynowego na poczatek i koniec analizowanego okresu.
Raport szczegdlnie przydatny w kontroli poprawnosci ksiegowan do FK.
Parametry analizy:

» okres analizy

» mozliwos¢ przeprowadzenia analizy dla wszystkich magazynéw lub jednego wybranego.

» Wyniki analizy mozna uzyskac¢ w formie podgladu lub wydruku.

Dokumenty niezafakturowane
Raport pozwala na uzyskanie listy niezafakturowanych dokumentéw wydania.
Parametry analizy:
» okres za jaki wykonywany jest raport
» mozliwo$¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy kontrahentéw, m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji kontrahentow,
» poziom szczegotowosci raportu pozwalajgcy na uzyskanie informacji o pozycjach
niezafakturowanych wydan lub tylko numeréw i wartosci dokumentéw.
Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.
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Przeceny
Raport pozwala analizowa¢ wykonane przeceny towaréw w zadanym okresie.
Analizowane sg zaréwno zmiany cen stownikowych jak i przeceny towaréw w magazynie. Parametry
analizy:
» analizowany okres
mozliwos$¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych magazynow,
mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych grup cen (cennikéw),
mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranych uzytkownikéw programu dokonujacych
przcen,
mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy towardéw, m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji lub wzorcéw na symbole,
> ukifad raportu — do wyboru wg dat przecen lub wg symboli towaréw

>
>
>
>

Analiza przyje¢ wg klasyfikacji
Raport pozwala analizowac ilos¢ i wartos¢ zakupow towaréw od dostawcow.
Parametry analizy:

» Okresy analizy,

» Mozliwos¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy dostawcow (m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji) lub wybranego magazynu (w przypadku dostaw w formie przesunie¢
miedzymagazynowych)

» Wybor klasyfikacji towaréw, wg ktorej sporzgdzona zostanie analiza,

» Mozliwo$¢ ograniczenia analizy tylko do wybranej grupy towaréw, m.in. z zastosowaniem
klasyfikacji lub wzorcéw na symbole towardw,

» Mozliwo$¢ ograniczenia poziomu szczegotowosci tylko do podsumowania klas wybranej
klasyfikacji (bez pokazywania szczegotéw dotyczacych poszczegolnych towardw)

Wyniki analizy mozna uzyska¢ w formie podgladu, wydruku lub w formie tabelarycznej pozwalajacej na
eksport wynikéw do Excel’a lub formatu HTML.

Analiza faktur zaliczkowych
Pozwala na uzyskanie informacji o aktualnym stanie rozliczenia faktur zaliczkowych.
Parametry analizy:
» Analizowany okresy dat wystawienia lub rozliczenia faktur zaliczkowych z dodatkowg opcja ,Caty
zakres dat”
> Wybor statusu rozliczenia faktur zaliczkowych - <wszystkie>, <rozliczone>, <nierozliczone>
Wyniki mozna uzyska¢ w formie podgladu lub wydruku.

Rozliczenia z kontrahentami

1. ,Rozliczenia z kontrahentami” — podstawowa analiza pokazujgca stan rozliczen (faktur
nierozliczonych) z odbiorcami dostawcami.

2. ,Rozliczenia z kontrahentami wg PH” — rozliczenia w rozbiciu na osoby powigzane z
dokumentami (np. przedstawiciele handlowi).
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